VNITRNI INFORMACE - Footshop uzaviel prvni pololeti s vyraznym finanénim
rustem, dafi se geograficka expanze i rozSifovani produktového portfolia
vCetné vlastnich znacek

V Praze 10. zafi 2025 — Skupina Footshop, predni evropsky prodejce streetwearové maédy, oznamuje
rekordni financ¢ni vysledky s vyznamnym mezirocnim nartistem ve vSech ukazatelich. Vysledky za
prvni pololeti roku 2025 potvrzuji stabilitu a pokracujici rlistovy trend spolecnosti. Financni vyhled
skupiny pro rok 2025 je v pfipadé trzeb 1,80-2,00 miliardy K¢, v pripadé ukazatele EBITDA dle IFRS
150-180 miliona K¢.

o Cisté triby z obchodni ¢innosti dosahly v 1H 2025 hodnoty 891 miliond K¢, coz znamena
mezirocéni narust o 38 %.

e Hruba marie mezirocné vzrostla o 40 % na 394 milionu K¢ za prvni pololeti 2025.

e Ukazatel EBITDA dle IFRS dosahl za prvni ptilrok na 71 miliont K¢, coZ je 30% narust oproti
stejnému obdobi roku 2024.

e Pro rok 2025 drzi skupina svij dosavadni finanéni vyhled na 1,80-2,00 miliardy Ké
v pfipadé trieb, coZ muiZe znamenat az 40% mezirocni nartst, a 150-180 milionu K¢ pro
ukazatel EBITDA, kde mliZe jit aZ o 50% nartist oproti 2024.

e 0Od vstupu na burzu dne 1. srpna 2023 vzrostla trzni kapitalizace skupiny na prazské burze o
14 % (udaj k 9. 9. 2025)

»Prvni polovina roku 2025 byla pro skupinu Footshop prfelomovym obdobim, a to predevsim diky
mezindrodni expanzi do deseti novych zemi, diky cemuZ jsme dosdhli témér uplného pokryti Evropy.
Zdroveri jsme posilili svou pozici diky rozvoji soukromych znacek a uspésné spoluprdci se spolecnosti
Sparta, kterd prokdzala nasi schopnost uddvat trendy a propojovat sport s poulicni médou. Ve druhé
poloviné roku se zamérime na rozvoj portfolia, posileni znacky a dalsi zvysovdni provozni efektivity, coZ
nds pfiblizi k nasemu cili stdt se lidrem na evropském trhu," komentuje Peter Hajducek, CEO a
zakladatel skupiny Footshop.

V 1. pololeti 2025 dosahla skupina Footshop meziro¢niho ristu ve vSech klicovych financnich
ukazatelich, ¢imZ potvrdila svou silnou ristovou dynamiku. Hlavnim motorem rekordnich vysledkd
bylo zvyseni poctu objednavek o 41 % (z 394 000 na 558 000) oproti stejnému obdobi lofiského roku.
Za uplynulych 12 mésicli odbavila skupina vice nez milion objednavek. Pomér dluhu k vlastnimu
kapitdlu se mezirocné zlepsil o 15 % z 4,8x na 4,1x, coZ odrazi silnéjsi kapitalovou zakladnu a
vyvazenéjsi kapitdlovou strukturu. Do roku 2029 si skupina klade ambicidzni cil zdvojnasobit trzby na
2,8-3,1 miliardy K¢ a EBITDA na 220-260 milionl K¢, coZ odpovida prdmérnému rocnimu rdstu 10-14
%.

»V prvni poloviné roku 2025 dosdhla skupina Footshop vyznamného ristu — trzby se mezirocné zvysily
0 38 % a EBITDA o 30 %. Tyto vysledky potvrzuji zdravou kombinaci expanze, inovaci a efektivniho
fizeni, kterd zvysuje nasi ziskovost a financni stabilitu. To ndm poskytuje pevny zdklad pro dalsi
investice a dlouhodobé vytvdreni hodnoty pro akciondre,” dopliiuje LeoS Brabec, financni feditel
skupiny Footshop.

,Mdme radost, Ze Footshop dlouhodobé vykazuje mimoradné vysledky. Nastavend obchodni strategie
a vybornd financni vykonnost se zacinad propisovat i do divéry akciondrii. Akcie Footshopu se nyni fadi

mezi ristoveé nejzajimavéjsi tituly praZské burzy, “komentuje Oliver Polyadk, manazer divize investi¢niho
bankovnictvi spoleénosti WOOD & Company, kterd stoji za projektem prvniho SPACu v Cesku.

Zakaznicka zakladna Footshopu vzrostla mezirocné o 28 % s vice nez 20% podilem loajalnich zakaznikd.
Webové stranky registrovaly za uplynulych 12 mésicl vice nez 82,6 milion(i navstév, mobilni aplikace



Footshopu a Queens si stahlo uz vice nez 585 tisic fanouskd streetwearu. K odbéru zakaznického
newsletteru je registrovano pres 3,5 milionu odbérateld.

Expanze kamennych prodejen

Sest kamennych prodejen znacek Footshop a Queens v metropolich stfedni a vychodni Evropy
navstivilo v uplynulém roce pres milion zédkaznik(. Skupina je planuje v nasledujicim roce doplnit o
dalsi dvé prodejny. V soucasné dobé hleda vhodné prostory pro otevieni vlajkové prodejny v PatiZi,
Marseille nebo Lyonu, ¢imz prolomi pomysinou hranici do zapadni Evropy. DalSimi metropolemi, kam
skupina miti svou pozornost, jsou Sofie nebo Atény. V srpnu 2025 zaroven probéhla akvizice dfive
pronajaté bukurestské pobocky, jejiz vlastnictvi by mélo zajistit dlouhodobou pfitomnost a rist na
rumunském trhu s prémiovym retailovym zboZzim.

Varsavska prodejna Footshop se po osmi mésicich od otevieni etablovala jako dynamicky kulturni hub
propojujici streetwear, hudbu a lokalni komunitu. Diky unikatnim aktivacim a eventiim pro mladou
generaci, zarazovanim limitovanych edic a exkluzivnich novinek se dafi naplfiovat ambicidézni misi
ucinit z Varsavy regiondlni centrum streetwearu a podpofit roli klicového hrace na polském trhu.

,V Polsku jsme v uplynulém pulroce dosdhli silného dvouciferného ristu, diky kterému se tento trh stal
tfetim nejvétsim v nasem portfoliu. DileZitou se pro nds stavd i Ukrajina, kde jsme v prvnim pololeti
zaznamenali rychly a trvaly ndrist online prodeje, navzdory ndroénym podminkam. Po pouhém roce
Cinnosti je tak Ukrajina nasim pdtym nejvétsim trhem. Hlavni vyzvou zde zistdva logistika, na jejimz
zlepseni intenzivné pracujeme tak, aby byl zajistén udrZitelny a dlouhodoby rist,” komentuje
Hajducek.

Vlajkova prodejna Queens, strategicky umisténa v blizkosti prazského Footshopu, se za necelych Sest
mésicl od otevieni stala Uspésnym prodejnim a kulturnim centrem. V souladu s novou identitou
znacky zde probihaji atraktivni akce jako New Balance Grey Days s 400 navstévniky Ci Zivy koncert
Converse se zpévackou Pam Rabbit. Diky aktivni spolupraci se Zenskymi influencerkami si Queens
buduje autenticky vztah s cilovou skupinou zakaznic 25+.

Cileni na sport se vyplaci

Sportovni kategorie se stala nejrychleji rostoucim segmentem v nabidce Footshopu. Skupiné se dafi
Uspésné oslovit novou generaci zakaznik( hledajicich nejen vykon, ale také pocit komunity a jedinecny
styl. Ve 2. Ctvrtleti 2025 trzby kategorie vzrostly o 44,5 % oproti pfedchozimu Ctvrtleti a prekrocily tak
cil pro prvni pololeti o 18 %. Footshop planuje rozsifit portfolio o prémiové cyklistické vybaveni a dale
posilovat svou pozici v dynamicky rostouci sportovni komunité.

Klicovym brand momentem pro Footshop se stalo cervnové uvedeni tfeti sady dresd AC Sparta Praha
ve spolupraci s adidasem, véetné doprovodné streetwearové kolekce. Unikatni kooperace Uspésné
propojila fotbalovou identitu s méstskou kulturou. Cerny dres se ,$pinavym" efektem a mottem
,Clean Kits Don't Win Matches" dosahl okamzitého Uspéchu — stal se nejproddvanéjsim dresem v
tydnu uvedeni na trh a nejZzadanéjsim novym designem v nedavné historii klubu s vice nez 5 500
prodanymi kusy béhem prvnich Sesti tydnd.

V nadchazejicich mésicich Footshop chystd uvedeni dalSich globdlnich spolupraci. Souéasné planuje
vyrazné rozsitit svou privatni znacku, kterad jiz nyni vzbudila zna¢ny zajem mezi zakazniky.

Efektivnéjsi feSeni zasob

V 1. pololeti 2025 Footshop dosahl vyrazného rlstu objednavek o 41 % (z 394 000 na 558 000).
Soucasné se zlepsila efektivita Fizeni zasob, coZ doklada pokles priimérného poctu dni skladovani o 7
% (z 153 na 142 dni), a to i pfes vyssi absolutni Groven zasob. Pro dalsi zefektivnéni provozu probiha v
prazském skladu o celkové plose 10 000 m2 implementace pokrocilého automatizovaného systému




skladovani a vyhledavani zbozi, ktery pfinese 40% Usporu persondlnich naklad(l, zkraceni doby
vyhledavani zboZi a stabilni provozni naklady i béhem sezénnich 3Spicek nebo persondlnich
vypadkl. Technologie umoini vyrazné efektivnéjsi vyuZiti podlahové plochy diky vertikalnimu
stohovani kontejnert a rychlejSimu vychystavani optimalné uloZenych zdsob. Tato klicova investice do
robotizace probiha podle harmonogramu s pldnovanym dokoncenim v prvnich mésicich roku 2026.

Vice informaci o hospodaiskych vysledcich za prvni pololeti 2025 i o planech na druhé pololeti
naleznete v prezentaci zde

Poznamka:
Financni vysledky byly sestaveny na zakladé predbéznych, konsolidovanych a neauditovanych tUcéetnich zavérek
podle standard( IFRS.

O Footshopu

Spolec¢nost Footshop je jednim z nejvyznamnéjsich evropskych prodejc prémiové volnocasové obuvi a obleceni. Zalozena
byla v roce 2012 Peterem Hajduckem. Jeji e-shop se zaméruje primarné na evropské zakazniky. Trzby za rok 2024 dosahly
témér 1,5 miliardy K&, pFicems? vice ne? 75 % trieb pochézelo z prodejt mimo Ceskou republiku.

Footshop provozuje také pét prémiovych kamennych prodejen v evropskych metropolich — v Praze, Budapesti, Bukuresti,
Bratislavé a Varsavé. Diky uzkému propojeni s komunitou spolecnost spolupracuje s prednimi globalnimi znackami, jako jsou
adidas, Nike, New Balance, Converse a Vans, a distribuuje jejich prémiové kolekce. Na nékolika trzich, véetné Ceské republiky,
je lidrem ve svém segmentu. Spolec¢nost se také vénuje rozvoji privatnich znacek oble¢eni FTSHP a Queens.

V roce 2021 Footshop koupil svého hlavniho konkurenta v Ceské republice, spole¢nost Queens, ktera pokracuje v provozu
pod puvodni znackou. Spole¢nost Queens otevrela v bfeznu 2025 prémiovou kamennou prodejnu na ulici 28. fijna v Praze.
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